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«El principal desafio es que el mercado
nos conozcay

L)

[JPor Redaccion Autopos -

, fabricante francés de méacuinas de soldadura para la automocién, bricolaje v de uso
industrial, decidié incursionar en el mercado espaiiol hace un afio, mds exactamente en marzo
de 2022. Bruno Bouygues, CEO de la compariia eligid nuestro pais porque “gqueriamos estar '% 1 “Se nos esti empujando al ablsmo”
mas cerca de nuestros clientes y ampliar nuestra presencia en el continente, es lo cuue ellos nos 22/02/2023
piden”. Es asi como la delegacién Ibérica se suma a las otras cuatro filiales comerciales de GYS |
en suelo europeo: Francia, Reino Unido, Italia v Alemania. é, “Serca tendria que tener cola para entrar”

Establecieron su oficina en San Sebastian de Los Reyes (Madrid), y serfa Nicolas Dreyfus, ‘\

director general, el encargado de abrirla. Fue €l el primer empleado de una filial que hoy
cuenta ya con once trabajadores -la mayoria de ellos en el drea comercial-, y cuya meta es
cerrar el 2023 con veinte profesionales en su plantilla. Porque el objetivo de GYS es no parar
de crecer y para lograrlo tiene un plan sostenido de inversién con el que busca consolidar su

“Preocupa la rentabilidad”

) . ~ “La compra de Rhenoy beneficiara a Vege™
presencia en el mercado nacional y eventualmente levantar en suelo espafiol unas o

instalaciones propias que se sumarian a los 53.000 metros cuadrados que ya hacen parte de su
estructura internacional v que incluye una planta de fabricacién en China y un centro de I+D
en Francia.

El plan podria sonar ambicioso pero los resultados del primer afio demuestran que van por el

camino correcto, de hecho, debido a la positiva respuesta que han obtenido en nuestro SRS AR I
mercado, han tenido que adelantarse en los plazos que se habian establecido inicialmente y

acaban de firmar un aumento de capital que asciende a los 200.000 euros.

Aprovechando la rueda de prensa que ofrecid GYS en sus instalaciones con motivo del

lanzamiento de sus nuevas gamas de maquinas de soldadura -E-GYS Auto, Kronos y Neomig-I-,

conversamos con su director general, Nicolas Dreyfus, sobre el halance de este primer afio y Cémo sustituir la valvula reguladora de frenado segin
las herramientas con las que cuenta para conquistar el mercado espafiol. carga

“Hay normativas que generan inseguridad juridica”

¢Qué mercado se ha encontrado?

Agdn Truck Centers, mejor concesionario Renault Trucks
Me encontré con un mercado muy interesante y retador porque los recambistas tienen Espaiia 2022

costumbres y formas de trabajar bastante arraigadas y establecidas, pero a pesar de esto son
abiertos y estan en biisqueda de nuevas soluciones porque se han dado cuenta que con la Los camiones eléctricos de JAC Motors llean a Espafia
evolucién de los coches -que cada vez son mas tecnoldgicos- y la evolucion de las baterias -que
son completamente diferentes a las baterias de hace 10 afios-, los talleres no pueden reparar
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de la misma manera hoy que hace diez afios. Hay un camino de actualizacidn y mejora de
equipos que se debe hacer, y los talleres son cada vez mas conscientes de esa realidad y estdn
dispuestos a recorrer ese camino.

También nos hemos encontrado con un mercado profesional muy calificado. El sentir general
de los profesionales de formacién técnica que traemos desde nuestra oficina central en
Francia es que el profesional de reparacién espafiol estd muy calificado. Tiene conocimientos y
sobre todo interés de seguir aprendiendo.

Y qué desafios tenéis por delante...

Tenemos dos grandes desafios que nos esperan en Espafia. El principal es que el mercado nos
conozca. Al ser un actor nuevo en Espafia nuestra marca todavia es poco conocida en los
talleres, algo a lo que no estamos habituados porque GYS ya tiene presencia en mds de 130
paises y en muchos de ellos somos lideres como fabricante de equipos de reparacion de
carroceria. Asi que en este momento estamos trabajando mucho para dar a conocer la marca
GYS tanto en el sector de la distribucién como en los talleres pues tenemos claro que nuestro
éxito en Espafia pasara por estimular la demanda para facilitar el trabajo de nuestros
distribuidores. Estamos invirtiendo mucho para que los talleres y distribuidores conozean
nuestras mdquinas y nuestra tecnologia.

El segundo desafio es convencer a los talleres que una de las soluciones para mejorar su
rentabilidad es la inversion en maquinas mds tecnoldgicas. Nuestras maquinas son disefiadas
especificamente para que el taller pueda trabajar fécilmente y sobre todo rapidamente.
Nuestra experiencia de mas de 20 afios en el sector y nuestra presencia siempre en el terreno y
allado del taller nos ha permitido diseflar macquinas para resolver las principales
problematicas de un taller hoy en dia: aumentar la productividad del trabajador y estar
siempre al dia para responder a la constante evolucidn de los materiales de los coches.

Y con coches y maquinas cada vez mas tecnolodgicas ; Como mantener a los
talleres al dia?

En GYS vendemos exclusivamente a través de distribuidores, pero eso no nos impide estar
siempre muy cerca del taller. Trabajamos de la mano con el distribuidor para visitar a los
talleres y ensefiarles las maquinas. Para nosotros es importantes que las conozean y que
comprendan que a pesar de su alto estdndar v de la tecnologia que tienen, son maquinas
sencillas de utilizar. Es bastante comun pensar que las maquinas digitales son complicadas
para los chapistas pues estdn acostumbrados a que sdlo pulsan un botén y empiezan a soldar,
pero la verdad es que nuestras maquinas estdn disefiadas pensando en el usuario final, el
chapista, y en acompafiarlo en su trabajo, pero también en hacérselo mas facil; y estd
pensando también en el taller y en que a pesar de la alta rotacidn de personal que tenga,
cualquiera pueda usar la mdcuina.

¢Cual es vuestra estrategia para el mercado espafiol?

La clave para GYS estd en la formacién y consolidacién de nuestro ecuipo comercial, formado
por profesionales altamente capacitados y enfocados en su linea de trabajo. Tenemos tres
equipos, uno que trabaja con equipos como cargadores de baterfa, arrancador y estabilizador
de baterias; luego tenemos el equipo enfocado en las maquinas de soldadura para carroceria y
por ultmo uno que se dedica exclusivamente a soldadura industrial. Nuestra estrategia es
tener al vendedor en la calle visitando a los clientes, es la inica manera de vender no sélo aqui
en Espafia, sino en Francia, Italia, Alemania o Reino Unido. Es lo que ha funcionado para
nosotros y lo seguiremos haciendo: salir con las mdquinas y ensefiarlas, hablar con el cliente
final, hablar con el distribuidor.

La otra clave para nosotros es la formacidn. En ese sentido, la siguiente etapa dentro del
crecimiento de GYS en Esparfia serd ampliar nuestras instalaciones en Madrid para tener mas
metros cuadrados que nos permitan albergar un centro de formacién para los distribuidores y
sus clientes.

Ademas del producto, ; Cual es vuestra mejor tarjeta de presentacion?

Una gran ventaja que tenemos y que habla muy bien de nosotros es que en Francia y en otros
paises tenemos acuerdos con grandes e importantes grupos de distribucién como son AD Parts
Intergoup y Groupauto, v eso nos ha ayudado bastante a presentarnos en el mercado espafiol.
Los distribuidores locales pueden saber qué referencias y qué tipo de producto funciona
mejor, ese antecedente comercial definitivamente nos ha ayudado a acelerar la entrada entre
los clientes espafioles.
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Nicolas Dreyfus

Como sustituir la valvula reguladora de frenado segun Semauto, colaboradora del Global Mobility Call
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